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“Sirecencs..

‘Consclentes de que el mejor apoyo que puede tener un emprendedor en ia formacion

de un nuevo Neqocio es una buena base de estudio de los mercados que pretende abordar, su
estructura, la manera de enfrentarios vy la planificacion de las actividades, 1o que en sintesis le da al
emprendedor una base solida y una buena carta de navegacion en la aventura de emprender.

FiFartner Group brinda los servicios de planificacion estrateqgica para el desarrollo de su negocio, en
donde revisamos desde la ‘generacion de la idea de negocio’ pasando por la ‘estructuracion intema
de la empresa’ a formar, ‘el equipo de trabajo’ hasta la 'busqueda de financiamiento’ y preparacion del
emprendedor para ronda de inversionistas’.”

(Humberto Salinas CEO - Pipartner Group)
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SENVICIOS

eMpPENaecoEs

Nuestra empresa ha tomado como flosofia de trabajo el desarrollo y potenciamient
de un emprendmiento sustentable. Hoy, independiente del servicio o producto que
el emprendedor quiera desarrcllar, en cada fase de nuestro servicio INCorporamaos
OS siguientes criterios:

® \eorar la sustentabllidad de la idea de negocios.

® ntegraria sustentablidad enlas metas vy valores del emprendimiento, formando
Una culitura de empresa sustentable,

® AUmentar lacreacion de valor de la empresa a traves de la incorporacion de
vanables ambientales y sociales.

® (Comunicar efectivamente hacia Interior de la empresa y hacia el publico vy los
cllentes esta-cultura sustentable.
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fase 1

Generacion de la idea y definicion de empresa: La definicion del
O, donde explicara CUAI_ es el negocno que pretemde levar

"Ser una empresa sustentable disminuye
costos, eficienta el sistema productivo y por

ende mejora tu linea final de Ingresos’ Andlisis de su entorno (micro y macro): Determinar CUALES son

| ) o las fortalezas gue dispone v en cuales areas esta debil, explicando
Annika Schuttier COM - Pipartner Group) COI\/IO aprovechara unas y fortalecera las otras. Aqu cabe tanto una
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fase 2

concrera

incluye...

Definicion de la tactica para concretar: Definir las ACTIVIDADES
que deberan redlizarse para comenzar su proyecto y CUANDO
deben ejecutarse.

'‘Emprender es vivir algunos anos como
Orientacion para la formacion del equipo de negocios: Definir

nadie quiere vwir, para vMIr el resto de la vida : y ‘ /
) o QUEN o quiénes conforman el equipo que llevara adelante el
COMo POCOS H@g&ran a VIVIr Negocio mostrando gue salben sobre este negocio u otro.
(Robert Kiyosaki)
modelo de negocio y caracterizacion: Ayudamos a orentar la
determinacion del modelo de negocios, de como generara INgresos

y SU ventaja competitiva que generara su diferenciacion frente a la
competencia
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fase 3

crece ...

Busqueda de financiamiento™: Orientamos la manera de encontrar
financiamiento, asistir a rondas de inversionistas, apoyos del estado e

Instituciones de apoyo al emprendimiento, el como son, quienes son,
como funcionan (Observacion: si se determina que la idea de
negocio puede postular a un fondo INNOVA CORFO, el desarrollo del
perfil de negocio delbe ser cotizado en forma independiente).

T ‘ . “* Para la busgueda y levantamiento de financiamiento utiizando la
s Negorios IUtUros ngﬁﬂ red de inversionista gue abre Pipartner Group, se considerara una
sustentables, o no seran negocios’ comision de un 5% de la inversion levantada para Pipartner Group.
Stephan Shmiedneini,
Crecimiento y desarrollo: Determinar qué alanzas, permisos o
condiciones deben darse para que su Negocio pueda operar Como
0 tiene planificado.
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ase 4
expanade

incluye...

Marketing: Definicion de métodos y forr

de distrioucion) de su producto, estratega de precios, ¢ (
medios, publcidad, imagen corporativa, estrategia de precios. NO
INCLUYE estudio de mercado, plan de marketing o de comunicaciones,

N las batallas te das cuenta que los de ser requerido debe cotizarse por separado.

olanes son insenvibles, pero hacer planes
03 iﬁdiSD@ﬁS&b\@“ < Dwight E. Eisenhower) Plan Financiero: Analisis v prospeccion de flujo de caja del negocio a
) ’ montar, determinacion VAN, TIR del negocio.

Preparacion de “Speed Dating”: Presentacion rapida de idea de
NEegOCIo a inversionistas.
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El desarrollo de la consultoria de las fases nace, concreta,
crece y expande, se dara en sesiones de "brainstorming” en
conjunto con el emprendedor para todas y cada una de las
fases del proyecto, en donde se revisara cada uno de los
aspectos del plan de negocio y se generara un feedback entre
la experiencia de Pipartner Group v €l cliente. Para cada fase,
se acordara en conjunto el contenido que tendra la misma y
las fuentes de datos a considerar, se determinaran las mejoras
a Incorporar y se van cerando en comun acuerdo. Es el
mismo emprendedor el que apoya en la generacion de
documentos finales que permitran cerrar cada una de las
fases del emprendimiento.

Son minimo 2 sesiones de reuniones  por fase, donde junto a
un consultor de Pipartner Group se andlizara cada uno de los

consideraciones...

confidencialidad, que prohibe en ambos senti
divulgacion del senvicio o antecedentes del negocio.

Para dar inicio a los trabaos se requiere la aceptacion

formal via mall v el pago inicial contra aceptacion de la
cotizacion enviada del 40% de lo pactado.

,.‘ : .l;‘
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=l gerente es una figura clave en una empresa. Desempena una multiplicidad de
funciones. £s polifacético: lider de equipo, padre, comandante, modelo, fuente de
sabiduria, mediador, guia, Instructor, captan vy una gran variedad de cosas mas.

El coaching le proveera de un contexto orientado a la accion lo cual le permitira
sacar las ideas o intenciones de su cabeza y hacerias realdad. El acompanamiento
del Coach lo ayudara a realizar los campios internos gue rara vez se logran en
soledad. Estos cambios buscan aumentar su sabiduria y su inteligencia emocional, v
oroveen 10s cmientos para lograr las habildades gue le permitan relacionarse con los
otros de manera productiva.

12 sesiones 1,5 horas x sesion,

FRoNGcerment
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5en gqueé consiste?

=l mito  urbano dice gue siempre podemos tener la
oosiblidad de encontrarnos en un ascensor con un
potencial socio O Inversionista y aprovechar la oportunidad
dnica de contarle nuestra idea de negocios mientras
subimos en el ascensor.

Para lo anterior se necesitan mas gue agallas. Necesitas
Claridad absoluta del mercado, 1o gue haces |, 1o que
necesitas, o gue buscas v o que esperas

Fipartner Group te ayuda a prepararte para ese momento,

colocando a tu disposicion a expertos que potenciaran vy te
ayudaran a ordenar tu presentacion de 5 minutos.

scudnto demorae

O/ sesiones 1,5 horas x sesion,
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sen qué consiste? bUS"’]eSS

'La Unica persona gque no necesita un plan de
NEgoCIos es aguela persona gue No piensa
nacer negocios’. El plan de negocio es una

forma de pensar sobre el presente v futuro de

tU negocio. Analizaremos en conjunto los
siguientes aspectos:

Objetivo general del proyecto, el producto /
senicio a comercializar, la iInnovacion y grado
de diferenciacion, las ventajas comparativas vy
mercado, el equipo de emprendmiento, la
comerclalizacion e introduccion del producto en
el mercado, las ventaas y desafios, la
complejidad técnica vy los datos financieros.

Pokeatral Woi ks

| Rusiness Pl

sCcudnto demorae

08 sesiones 01 hora (08 semanas)
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5eN qué consiste?

La clave para ampliar la cartera de clentes es
que €llos te conozcan y mas adn te
reconozcan. Sinimportar el tamafno o &l rubro
en gque tU negocio se desenvuelve, esta debe
tener un plan de marketing.

Flpartner pone a disposicion de tu empresa €l
apoyo vV la gestion para  descubrir primero las
motivaciones vy deseos de tu mercado opjetivo
vy luego disefar un plan ordenado, sdlido,
dlen estructurado para dar a conocer tu
oroducto o senvicio,

ECO FRIENDLY

scudnto demorae

| -|-. mﬂ 04 sesiones 1,5 horas (04 semanas)
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cSVvanice

5en que consiste?

Sabemos gue No necesariamente las empresas llegan
a ser grandes sin el apoyo de un inversionista 0 socio
de interés que pueda potenciarlas.

Fioartner ofrece analizar el estado de su proyecto y
determinar a gué fondos puplicos o privados se puede
oresentar la idea de Nnegocios para conseguir
financiamiento.

Fipartner Group ademas coloca a disposicion su red

de contacto de inversionistas para el levantamiento de
capital a emprendedores de alto iImpacto.

scudnfo demora?

depende del estado del proyecto. se analiza
Caso a caso.
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~ara dar inicio a un negocio formalmente,
slempre sera necesario una asesoria y apoyo legal
gue Nos permita con confianza estructurar
legalmente la actividad a la gue nos queremaos
dedicar.

De la misma manera, el desarrollo empresarial
necesariamente reguiere Ir haciendo acuerdos
formales gue nos permitan asegurar €l fie
cumplimiento de lo gue prometemos © Nos
orometen. ..

Ploartner Group pone a su disposicion apogados
con vasta experiencia en el mundo legal
empresarial gue se haran cargo, entre otros, de;
Redaccion vy presentacion de escrituras de
constitucion de sociedad, pactos de
accionistas, acuerdos de Joint Venture,

contratos con clientes, proveedores y personal
de su empresa.
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Qpoyo

Cuando &l negocio avanza nos vamos enfrentando a contratos cada vez mas grandes v
condiciones de cumplimiento cada vez mas complejas, este servicio permite gue tengas
a tu disposicion un equipo multtidisciplinario gue te ayude a tomar la mejor decision a
generar la mejor oferta y legar al mejor acuerdo con tu contraparte. En este equipo
ouedes tener asesoria legal de un albogado experto en contratos, de Ingenieros que
ouedan apoyarte a estructurar el senvicio gue finalmente brindaras y acompanamiento a
reuniones claves gue te permitran cerrar 10s mejores acuerdos de negocio.

| @) 4 depende de la negociacion, se
pl partqer analiza caso a caso.

Group
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Contacto
Activacion Servicios

General Flores 83, Providencia
¥ Fono oficina 56(02) 936 6815

-contacto@pipdarinergroup.com
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